Карта учебно-методической обеспеченности дисциплины
	№
	Наименование дисциплины
	Основная литература (автор, наименование, год издания)
	Дополнительная литература и Интернет-источники
	Примечания

	1. 
	«Профссионально-ориентированный  иностранный язык»
	Основная литература

1.Alter ego1. Méthode de français. Catherine Hugot, Véronique M.Kizirian, Monique Waendendries, Annie Berthet, Emmanuelle Daill, Hachette. 2020.

2. Alter ego2. Cahier d’activités. Catherine Hugot, Véronique M.Kizirian, Monique Waendendries, Annie Berthet, Emmanuelle Daill, Hachette. 2020
3.Tendances.A2.Methode de  français.Jackiy Girardet. Hachette. 2018.
4.Objectif Diplomatie2.Michel Soignet Hachette.2018
 Интернет ресурсы 
1. https://enseigner.tv5monde.com/
2. http://elibrary.kaznu.kz/nu 
3. https://langue-francaise.tv5monde.com/?utm_source=tv5monde&utm_medium=metanav&utm_campaign=langue-francaise
4. www.castorama.fr

5. http://www.francparler.org/dossiers/cecr_enseigner.htm#approche_actionnelle 

6. Connaissance de la France : http://www.furman.edu/~pecoy/regw1.htm
7. Connaissance des régions et villes françaises : http://admi.net//tow/reg.html 

       6.Culture française : http://www.bnf.fr/loc/bnf0001.htm

	Дополнительная литература
1.Le Francais des relations internationales. M.Вony-N.Clement-Rondepierre.Hachette.2015

2.Faire des affaires en francais

Marie-Odile Sanchez Macagno.Hachette.2020.

3. Panorama 1.  1-Jacky Girardet.  Jean-Marie Cridlig Méthode de français.  CLE International. Paris-2020.

4. Panorama 1- Jacky Girardet,  Jean-Marie Cridlig. Cahier d’exercices.  CLE International Paris-2021. 

5.Pratique de la Communication Commerciale en Francais 

C.Descotes-Genon

R.Rolle-Harold.presse Universitaire de Grenoble.2018. 6.Negociations  Commerciales

Max Dany.Hachette.2016.

7.Affaires a` faire.Pratique de la negociation d`affaire en francais. E.Szilagyi. Hachette 

2015

8.Le Francais du Droit.

J.L. Penfornis.CLE International.2000


	


